cie inversion.
1 criterio. Acceso a mas
TN pico »'rganizacion de property
tours. Hacer ofertas : encias en el contrato basadas en el anlisis de

O

la propiedad y el mercado, negociaciones con el vendedor, coordinacion de el

proceso de cierre, etc.




necto con profesionales

se maneje con cuidado.

s ng agente que vitar errores costosos. Segtin la doctrina
legal de caveat emptor el vendedor no tiene la obhgacmn de revelar ninguna condicion adversa

de la propiedad, los compradores son responsables de inspeccionar la calidad y el estado de la
propiedad antes de la compra.

e C(




liarios que trabajan
4 fs UJ L r'

S Ademas la Préc ic wprador solicite al Vendedor que
pague una compensa | agente del Comprador. 1 Isto se puede hacer en la Oferta de

(f compra de la propledad




